Poszukiwany: Handlowiec na medal — Doswiadczony Handlowiec w branzy B2B

Rodzaj pracy: Petny etat

Co bedzie nalezato do Twoich zadan:

aktywne pozyskiwanie krotko i dtugoterminowych
szans sprzedazowych = osigganie zatozonych celéw
prezentowanie Klientom rozwigzan oswietleniowych,

ktére odpowiadajg ich potrzebom biznesowym

zrozumienie potrzeb biznesowych Klientéw oraz
budowanie relacje zaréwno z kierownikami zaktadoéw, jak i z osobami podejmujchmi
decyzje inwestycyjne

przygotowywanie dtugoterminowych planéw zorientowanych na Klienta Kluczowego,
ktore sg zbiezne z priorytetami biznesowymi Lediko

obserwowanie zmieniajgcych sie trendéw w branzy, zmian w ofercie konkurencji oraz
proponowanie sposobéw, w jaki Lediko moze reagowac na te zmiany

wspieranie sSrodowiska pracy opartego na zespotowosci i odpowiedzialnosci

komunikacja z Klientami, zespotem projektowym i zewnetrznymi partnerami

Czego wymagamy:

minimum 3 letniego doswiadczenia w pracy na podobnym stanowisku (sprzedaz/B2B)
udokumentowanych efektow sprzedazowych (poziom osigganej sprzedazy, realizacji
celdw i planow)

podejscia przedsiebiorczego do dziatania

bardzo dobrej organizacji pracy i umiejetnosci zarzagdzania czasem

postawy aktywnej, energicznej i motywacji wewnetrznej do pracy

zdolnosci do rozwoju w szybko zmieniajgcym sie sSrodowisku

dobrych umiejetnosci nawigzywania kontaktow i wptywania na ludzi

solidnych umiejetnosci komunikacyjnych i negocjacyjnych

znajomosci MS Office

biegtej znajomosci jezyka angielskiego
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Co bedzie dodatkowym atutem:
e kontakty i obycie w branz przemystowej
e doswiadczenie w sprzedazy produktow technicznych lub w sprzedazy inwestycyjnej
e doceniamy ludzi z wyksztatceniem technicznym, ale najwazniejsza dla nas jest

zdolnos¢ do zamykania sprzedazy

Oferujemy:

e staranie wypracowany i atrakcyjny system prowizyjny, nagradzajacy zaréwno
efektywnos$¢ w zamykaniu sprzedazy, jak i zdolnosci negocjacyjne w zakresie ceny
sprzedazy

e indywidualng pomoc Business Development Managera w zakresie generowania
cieptych leadoéw sprzedazowych oraz organizacji kalendarza spotkan
z wykorzystaniem CRM

e wsparcie Back Office oraz projektantéw oswietlenia w zakresie przygotowywania
kompletnych ofert i materiatow sprzedazowych

e duzg réznorodnosc i ciekawg prace ze wzgledu na spotkania z Klientami z réznych
branzy przemystowych i na mozliwo$¢ obserwowania fabryk i ich linii produkcyjnych
od srodka

e wysokiej klasy system wideokonferencyjny CISCO umozliwiajacy prowadzenie
spotkan z Klientami na odlegtos¢ w jakos$ci HD

e warunki do rozwoju z wykorzystaniem trenerdw biznesu, szkolenr i innych metod
wsparcia

e narzedzia do realizacji celéw w postaci samochodu, telefonu, laptopa, materiatow

drukowanych itp.

Dodatkowe informacje:
Rodzaj umowy — na okres prébny (6 miesiecy)

Minimalne doswiadczenie — od 3 do 5 lat

Osoby zainteresowane mogg aplikowac poprzez przestanie CV na adres kontakt@lediko.com W temacie wiadomosci prosze podaé nazwe
stanowiska. W aplikacji prosimy umiesci¢ nastepujaca klauzule:
,Wyrazam zgode na przetwarzanie moich danych osobowych zawartych w ofercie pracy dla potrzeb niezbednych do realizacji procesu

rekrutacji zgodnie z Ustawq z dnia 29.08.1997 roku o Ochronie Danych Osobowych Dz. U. 2016 r. poz. 922",
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